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PAZARLAMA BOLUMU

DERS IZLENCESI

BUS 499 Sirket Insasi ve Tasarimi

Ders Adi iizsu Donem | Teorik | Uygulama Labotaruvar Kredi AKTS
Sirket Insasi ve BUS499 1 3 0 0 3 3
Tasarimi
Egitim Dili Ingilizce
Ders Durumu Zorunlu
Ders Seviyesi Lisans

Dersin Ogrenme ve Ogretme Teknikleri

Anlatim, Tartisma, Soru-Cevap, Sunum, Seminer

Dersin Amaci

BUS499, son sinif 6grencilerinin temel is tasarimi ve kurulusuna uyum sagladigi zorunlu bir derstir.
Dersin amaci, yasal diizenlemeler, uygulama ornekleri ve deneyim paylasimi yontemleriyle is tasarimi
ve kurulusu hakkinda detayl bilgi vermektir. Bu ders, son sinif égrencilerinin is tasarimi, kurulusu ve
feshi ile tanismasini saglar. Ogrenciler is tasarimi, isletme tiirleri, isletme kurulusu, finansal konular,
calisan haklar, isletme yonetimi, isletmenin faaliyet gosterecedi sektor, ticaret ve sanayi odalariyla
iliskiler, isletmelere yonelik yasal diizenlemeler ve isletmenin feshi gibi konularda bilgi edineceklerdir.

Ogrenme Ciktilari

Bu dersi basariyla tamamlayan 6grenciler:

Is tasarimi ve kurulusunu anlayabilecek,
Isletme finansini bilecek,
Isletmeyle ilgili vergi ve yasal konular 6§renebilecek,
Isletme y6netimini kavrayabilecek,
Is denetimi hakkinda bilgi sahibi olacak,

= Isletme devri veya fesih prosediirlerini anlayabileceklerdir.

Ders Taslagi

Bu ders, 6grencilerin yukarida belirtilenleri yapabilmesini hedeflemektedir.
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Haftalik Konular ve Ilgili Hazirhk Calismalari

Hafta Konu Hazirlik Calismalari
Girig Soru-Cevap
1 Genel Derse/sinifa girig
Isletme
Bilgisi
Isletme Tiirlerini Gézden Gegirme
2 isletme tiirleri Deneyim aktarimi
isletme tirlerinin avantajlarini ve
Isletme tiirlerinin avantajlari ve dezavantajlarini anlatmaya
3 dezavantajlar hazirlikl olma
Deneyim aktarimi
Bir sektor nasill
segilir?
Sektor veya faaliyet alani segimi | Kriterler nelerdir?
4 Kurulus prosedirleri ve gerekli Ornek gerekli
belgeler belgelerin
hazirlanmasi
Deneyim
paylasimi
Turk Ticaret Kanunu'na Gore
5 isletmelerin defterleri Tutulmasi Gereken Defterleri Yazin
Deneyim paylasimi
Ticaret ve Sanayi Odalari ile Hangi odaya katilmaniz gerektigini
6 iligkiler bilin
Deneyim aktarimi
isletmelerde mali tablolar Giderler, kira, stopaj vergisi,
. (Giderler, kira, stopaj vergisi Ucretler ve Ucretler lzerindeki
M R s vergilerin anlamini 6grenin.
sgg}cllsrr)ve Ucretler izerindeki Deneyim aktarim
8 ARA SINAV
9 Finansal ve yasal danismanlik Search legal consultancy and

financial consultancy
Experience transfer
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Bir Isletme Ne Tiir Tegvikler

Tesv Alabilir?
10 ikler
Bir Isletme Tegvikleri Nasil Alabilir?
Deneyim Paylagimi
Ogrenilmesi Gerekenler:
Hangi vergilerin ve vergi cezalarinin
_ 0denmesi gerektigi.
11 Isletmelerde Vergi Mevzuati
Deneyim aktarimi
Isletmelerde birlesmeler, Isletme bélinmesinin ve 5
12 bolinmeler ve degisiklikler birlesmesinin nasil gergeklestigini
aciklayin.
Deneyim aktarimi
_ Isletme tasfiyesinin nasil
I[sletmelerde tasfiye prosediirleri gergeklestigini 6grenin.
13 Deneyim Paylasimi
Proje Teslimi
Denetim tdrleri bilinmelidir.
isletme denetimi Deneyim Paylagimi
14

Proje Teslimi

15

FINAL SINAVI

16

FINAL SINAVI

Ders Kitap(lar)i/Kaynaklar/Materyaller:

Textbook : Establishing Company in Turkey, Guidebook, Republic of Turkey, Ministry of Trade.
Ek Referanslar:

Business Establishment Guide (Zekai Ozcan, 2024)

Business Model Production (Alexander Osterwalder, Yves Pigneur Translated by Levent Gékdem,

2016)
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Degerlendirme

Calismalar

Adet

Katki Payi (%)

Derse aktif katilim

Odev

Gorev

Lab

Seminer

Rapor

Sunum

Proje

15

Ara sinav

20

Final sinavi

60

Toplam

% 100

Yariyil Basari Notu Katkis1 Calismalan

% 50

Basari Notu D6nem Sonu Katkisi

% 50

Toplam

% 100

AKTS / Is Yiikii Tablosu

Faaliyetler

Sayi

Siire
(Saat)

Toplam
Is Yiikii

Ders saatleri (Sinav haftasi dahil): 16 x toplam ders saati)

16

48

Laboratuvar

Uygulama

Kursa Ozel Staj (varsa)

Saha Calismasi

Ders Disi Calisma Siresi

15

15

Sunum

Proje

Rapor

Odev

Quiz / Gorev

Ara Sinavlara Hazirlik Siresi

10

10

Final Sinavina Hazirlik Siresi

20

20

Toplam Is Yikii

99

Dersin Ogrenme Kazammlarina Katki Diizeyi

No Ogrenme Kazanimlar

Katki Diizeyi

1]2]3]als
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OK1 Isletme tasarimi ve kurulusunu anlamak

OK2 Isletme finansmam1 hakkinda bilgi sahibi olmak

OK3 [isletmeyle ilgili vergi ve hukuki konulari 5grenmek

OK4 Isletme yonetimi hakkinda bilgi sahibi olmak

OK5 Isletme denetimi konusunda bir anlayis kazanmak

OK6

isletmenin devri veya sonlandirilmasi prosediirlerini anlamak

XX | X | X [X]|X

Ders Ogrenme Kazamimlan ile Program YeterlilikleriArasindaki iliski (Pazarlama Boliimii)

Nu PrOg ram Yeterlilikleri O srenme Kazanimlari TODIarT;.))EtkI (1-
OK1 |OK2|OK3| OK4 | OK5 | OK6
1 B1r 1sletme yapisina iliskin bigimsel ve bigimsel olmayan X X X 3
siirecleri anlamak
2 Bll; 1§Ietm§y1 biitiin fonksiyonel birimler temelinde X X X 3
degerlendirmek
3 Sorun ¢ézme siirecine yonelik alinan kararlarda analitik X X 2
diisiincesini etkin bigimde kullanmak
4 [Kendini gelistirme ve 6grenme vizyonuna sahip olmak X 4
Etik konusunda donanimli olarak tiim faaliyetlerini bu
5 . X X 2
cergevede gergeklestirmek
6 Orgiit igerisinde bireysel ve takim halinde arastirma ve X 1
caligmalar yaparak karsilagilan vakalart dogru analiz etmek
Pazarlama alani ile ilgili edindigi bilgi ve beceriler
7 |diizeyindeki disiincelerini ve dnerilerini ilgililere yazili ve X X 2
sozlii olarak aktarmak
Ulusal ve uluslararasi boyutlarda farkli pazar kosullarina ve
8 [alic1 tiirlerine uyum saglayacak etkin ve yaratici pazarlama | X X X 3
karmasi stratejileri geligtirmek
Pazarlama alanina iligkin edindigi bilgileri kullanmak
suretiyle verileri yorumlayabilmek, analiz edebilmek,
9 . o X X 2
sorunlari tanimlayabilmek ve ¢ozliim Onerileri getirebilme
becerisine sahip olmak
Sosyal haklarin evrenselligi, sosyal adalet, kalite ve
10 (kiiltiirel degerler ile ¢evre koruma, is saglig1 ve giivenligi X X X 3
konularinda yeterli bilince sahip olmak
Pazarlama egitiminin kazandirdig1 bilgi ve becerileri is
11 |yasamindaki uygulamalar ¢ercevesinde elestirel bir bakis X X X 3
acisiyla degerlendirmek
Pazarlama cergevesinde gelisen giincel egilimleri takip
12 - X X 2
etmek ve dogru yorumlamak
Toplam Etki 30




